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Экономическое обоснование проекта 

 

 

Предприятие: 
Наименование Проекта: 

 

 
1. Цель, основные задачи проекта и этапы реализации 

Краткое описание предполагаемой к приобретению продукции                 проекта с указанием 

ОКПД2 проекта. 

Планируемые задачи и этапы реализации проекта, предполагаемое место его 

реализации. 

 

-Технические задачи:  

Краткое опишите проблему, которая существует на производстве и будет решена вводом в 

эксплуатацию оборудования. Приведите описание общего технического уровня, приобретаемого 

оборудования (Пример: соответствие лучшим мировым аналогам, преимущества, недостатки, 

иные существенные данные).  

Кратко обоснуйте выбор оборудования данного производителя и указанных технических 

характеристик. Опишите планируемые технические результаты, связанные с приобретением 

оборудования. 

 

-Экономические задачи: (перечислите какие решения экономических задач 
запланировано в ходе реализации проекта): 

-увеличение производительности, улучшение качественных параметров продукции, расширение 

номенклатуры выпускаемой продукции;  

-ожидаемый экономический эффект от применения оборудования (пример: сокращение расходов, 

оптимизация себестоимости, увеличение объема производства готового продукта, иное), 

укажите срок окупаемости проекта.  

Обоснование достижения экономических задач проекта может быть приведено через 

представление следующих данных:  

-план производства/сбыта, динамика по годам за период реализации проекта;  

-профиль цен на товары/услуги, динамика по годам за период реализации проекта;  

-профиль производственных затрат, динамика по годам за период реализации проекта;  

-иные данные, применимые к данному проекту и типу приобретаемого оборудования.  

 
Организационные задачи: (перечислите, решение каких организационных задач 
запланировано в ходе реализации проекта) 
 
Например, организация приобретения, доставки и установки оборудования; организация регистрации, 
сертификации и получения лицензии на продукцию.   

 

 
 
 

 



2. Характеристика текущей деятельности Заявителя 

В данном пункте указывается: 

 основная деятельность предприятия; 

 перечень выпускаемой продукции; 

 текущие производственные мощности; 

 профессиональные компетенции: существующая управляющая команда, 

существующая команда разработчиков и ключевых специалистов, опыт 

выполнения командой аналогичных работ, результаты данных работ; 

 наличие сертификатов и лицензий, требуемые к получению разрешительные 

документы для реализации проекта; 

 среднесписочная численность персонала за последний календарный год. 

 
 

3. Основные финансовые показатели Заявителя 
 

Показатель 2023 2024 2025 1кв. 2026 

Выручка, тыс. руб.     

Прибыль (убыток) от продаж, тыс. руб.     

Рентабельность продаж, %     

EBITDA, тыс. руб.     

Маржа EBITDA, %     

Чистая прибыль (убыток), тыс. руб.     

Рентабельность ЧП, %     

Финансовый долг, тыс. руб.     

Денежные ср-ва, тыс. руб.     

Валюта баланса, тыс. руб.     

Уставный капитал, тыс. руб.     

Чистые активы, тыс. руб.     



Данная таблица заполняется на основании бухгалтерской отчетности Заявителя. 

 
 

4. Описание Проекта 

Данный пункт содержит описание периметра и параметров проекта: 

 определенный приказом по предприятию перечень задействованных в проекте 
структурных подразделений предприятия (проектная команда); 

 виды продукции, которые затрагиваются проектом; 

 целевые покупатели продукции проекта; 

 общее описание производственной площадки реализации проекта; 

 примерная себестоимость и ее составляющие; 

 модель получения дохода от продажи продукта проекта. 

 

5. Описание продукта Проекта 

 

Результат от реализации продукции проекта  
Показатель прогноз на период: 

20__ год 20__ год 20__ год 20__ год 20__ год 
1. Объем продаж, нат.ед.      

2. Средняя цена, руб/ед      

3. Выручка, тыс.руб.      

 

6. Маркетинговая стратегия и задачи Проекта 

Данный пункт содержит основную информацию о коммерческой составляющей 

Проекта (основные каналы сбыта продукции проекта, востребованность 

продукции рынком, наличие заключенных контрактов на поставку продукции, 

наличие писем о заинтересованности со стороны потенциальных покупателей): 

 сравнительный конкурентный анализ продукта проекта; 

 стратегия ценовой политики; 

 стратегия дистрибуции продукта проекта; 

 основные конкурентные преимущества продукта (соотношение 
цена/качество, уникальность потребительских свойств, отсутствие аналогов 
на целевом рынке сбыта, технологичность, защищенность технологии и 
др.); 

 стратегия развития продаж; 

 наличие договоренностей/соглашений с потенциальными потребителями; 

 стратегия продвижения на рынок, стратегия конкурентной борьбы, наличие 
барьеров при продвижении продукта и пути их прохождения; 

 задачи по реализации маркетинговой стратегии; 

 информация о предварительно согласованных или гарантированных 



объемах закупок (портфель заказов). 

 
7. Бюджет проекта и список приобретаемого оборудования 

Данный пункт содержит информацию о целях расходования средств займа Фонда, 

а также (при наличии в проекте) средств софинансирования. 

В рамках проекта планируется закупить следующий перечень оборудования: 
 

 
 

 

№ 
Наименова

ние 

оборудова

ния 

Производительно
сть оборудования 

(страна) 

Основные 
производственны
е характеристики 

(производительно
сть, основное 

назначение, иные 
существенные 

данные) 

Место 
эксплуатации 
оборудования 

количес

тво 

Стоимос

ть, 

руб. 

1       

       

       

ТОГО       

 
 

 

Поставщик Тип поставщика 

Предмет 
договора / 

страна 
производитель 

Стоимость 
работ, 

тыс. руб. 

%% от 
суммы 
займа 

Наименование юридического 
лица, ИНН, адрес (город) 

     

…     

…     

ИТОГО    100% 

 
 

 

В случае если поставщик оборудования включен в перечень стран, которые ввели 

санкционные ограничения против Российской Федерации, просим предоставить 

письменные подтверждения от поставщика о готовности осуществить отгрузку 

приобретаемых товаров и полное описание логистической цепочки доставки до 

Российской Федерации в данном пункте. 

 

Если предметом лизинга является «промышленное оборудование», то выбрать из 
нижеперечисленных критериев:  

 оборудование включено в Реестр российской промышленной продукции;  
 оборудование используется для производства продукции, включенной в Перечень 

приоритетной продукции, сформированный Межведомственной комиссией по вопросам 
льготного кредитования инвестиционных проектов, направленных на производство 
приоритетной продукции в целях реализации постановления Правительства Российской 
Федерации от 22.02.2023 № 295; 

 оборудование используется для производства продукции, включенной в Перечень 
высокотехнологичной продукции, работ и услуг с учетом приоритетных направлений 
модернизации российской экономики, утвержденный приказом Минпромторга России от 
16.09.2020 № 3092;  

 оборудование используется для производства продукции, включенной в Перечень 
продукции для целей реализации государственной поддержки организаций, реализующих 



корпоративные программы повышения конкурентоспособности, утвержденный приказом 
Минпромторга России от 15.12.2022 № 5253; 

 оборудование используется для производства продукции, включенной в Реестр 
продукции НПТЛ, утверждаемый Федеральным государственным автономным учреждением 
«Российский фонд технологического развития»; 

 наличие у получаемой в ходе реализации проекта промышленной продукции 
потенциала импортозамещения.  

 

8. Целевые показатели по проекту 
 

 
   * Прогнозный «Объем налоговых поступлений в бюджет» рассчитывается исходя из % фактической налоговой 
нагрузки предприятия за последний завершенный год (% налоговой нагрузки = Начисленная сумма налогов и 
сборов (68 и 69 счет БУ) за год / Выручку за год). Прогнозный «Объем налоговых поступлений в бюджет» = % 
фактической налоговой нагрузки предприятия * Прогнозная выручка по годам (п.1 таблицы). 
 
 

Наименование 
показателя 

2026 2027 2028 2029 
2030 2031 

Итого 

1. Объем выручки, 
обеспеченной за счет 
реализации Проекта, за счет 
средств предоставленного 
Займа, тыс. руб. 

       

2. Объем налоговых 
поступлений в бюджеты 
бюджетной системы 
Российской Федерации, 
обеспечиваемый за счет 
реализации Проекта, за счет 
средств предоставленного 
Займа тыс. руб.* 

       

3. Количество рабочих 
мест, создаваемых 
Заемщиком в ходе 
реализации Проекта, за счет 
средств предоставленного 
Займа, шт. 

       

4. Объем средств 
частных инвесторов, 
привлекаемый для 
реализации Проекта 
дополнительно к сумме 
предоставленного Займа 
(все источники 
финансирования на 
реализацию проекта, 
включая собственные 
средства компании, 
привлекаемые кредиты, 
вложения физических лиц, 
средства инвесторов и иные 
средства и источники 
финансирования, за 
исключением Займа Фонда) 
(тыс. рублей).* 

       



Уважаемый Заявитель! 
 
Если у Вас возникли вопросы, их можно задать: 

 специалистам Фонда развития промышленности Республики Башкортостан; 

 в Личном кабинете проекта (https://frprb.ru/zaim-frprb//) специалисту, 
сопровождающему экспресс-оценку или процесс подготовки проекта для 
комплексной экспертизы; 

Фонд не оказывает заявителям услуги по подготовке проектных документов (включая 
ПДДС) и не аккредитует компании, оказывающие такие услуги. 

 
 

450008, РБ, г Уфа, ул. Гоголя, 60, комн. 517, бизнес-центр «Капитал» 

тел: +7 (347) 286-58-81 

 

 

https://frprb.ru/zaim-frprb/

